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LAMPIRAN 1 

BIODATA 

Identitas Diri 

Nama :  Muhammad Alwi Abdilla  
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Tempat, Tanggal Lahir : Baru, 11 Mei 2000 

Jenis Kelamin : Laki-laki 

Agama : Islam 

Alamat Rumah : Jln. Arif Rahman Hakim Blok G-7 

No. Telepon : 0812 4384 8212 

E-mail : muhalwi719@gmail.com 

Riwayat Pendidikan 

2008 – 2014 : SDN 046 INPRES Baru II 

2014 – 2016 : SMP Negeri 1 Wonomulyo 

2016 – 2019 : SMA Negeri 1 Polewali 

Pengalaman Organisasi 

1. Pengurus Ikatan Mahasiswa Manajemen (Immaj) FEB-UH Periode 

2021-2022 

2. Pengurus Himpunan Mahasiswa Islam Komisariat Ekonomi Unhas 

Periode 2021-2022 

3. Pengurus Himpunan Pengusaha Muda Indonesia Perguruan Tinggi 

Universitas Hasanuddin 2022-2023 

 

Demikian biodata ini dibuat dengan sebenarnya. 

 Makassar, 22  Februari 2023 

  

                                                                                         Muhammad Alwi Abdilla 

LAMPIRAN 2 

Wawancara pemilik usaha budidaya udang vanamei di Desa Laliko 

Kecamatan Campalagian Kabupaten Polewali Mandar 

A. DATA RESPONDEN 
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a. Nama :   :   

b. Jenis kelamin  :   

c. Usia  :   

d. Pendidikan  :   

 

1. Bagaimana saluran pemasaran yang dilakukan oleh bapak dalam menjalankan 

bisnis usaha budidaya udang vanamei tersebut ?  

2. Apa yang membuat bapak tertarik untuk membuka Usaha Budidaya Udang  ? 

3. Kapan Usaha Budidaya Udang  pertama didirikan ? 

4. Apa pernah melakukan rapat untuk mengevaluasi hasil kinerja yang ditelah 

dilakukan oleh para pekerja?  

5. Apakah strategi pemasaran yang di gunakan saat ini memperngaruhi 

penjualan?  

6. Hal apa yang Bapak lakukan untuk membuat Usaha Budidaya Udang vaname 

ini ada sampai sekarang meskipun saat ini Usaha Budidaya Udang  di laliko 

masih minim? 

7. Apa yang bapak lakukan dan menjadi keinginan dalam meningkatkan produksi 

udang vanamei sehingga bisa ekpor ? 

8. Data penjualan udang vanamei dari tahun 2020-2023?  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Wawancara pemilik usaha budidaya udang vanamei di Desa Laliko 

Kecamatan Campalagian Kabupaten Polewali Mandar 

B. DATA RESPONDEN 

e. Nama :   :  H. Samsul Mahmud. S.IP 
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f. Jenis kelamin  :  Laki-laki 

g. Usia  :  45 

h. Pendidikan  :  S-1 Politik di Polewali mandar 

3.7.1.1 Bagaimana saluran pemasaran yang dilakukan oleh bapak dalam menjalankan 

bisnis usaha budidaya udang vanamei tersebut ?  

= strategi saluran pemasaran yang dilakukan oleh perusahan kami di awal 

beroperasi adalah melalui pengecer kemudian dari tahun ketahun terus 

mengalami pertumbuhan dan banyaknya produksi udang vanamei yang 

dihasilkan, maka kami memberikan juga kepada pedagang besar yang bisa 

menampung hasil udang vanamei dalam skala besar. Dengan perubahan-

perubahan yang terjadi dalam proses penyaluran hasil produksi sehingga 

kapasitas untuk menghasilkan udang semakin tahun semakin bertambah yang 

awalnya kami hanya memiliki 5 petak tambak udang di tahun selanjutnya di 

memasuki tahun 2022 sudah bertambah 2 petakan yang besar dan di tahun 2023 

dalam proses pembangunan untuk 4 petakan udang yang nantinya akan terus 

bertambah sehingga bisa mencukupi kapasitas untuk melakukan kegiatan 

ekspor udang. Dan menstabilkan ekonomi masyrakat lokal yang ada di sekitar 

tambak udang vanamei.  

3.7.1.2 Apa yang membuat bapak tertarik untuk membuka Usaha Budidaya Udang  ? 

= Karena saya melihat wilayah campalagian kaya akan sumber daya alam yang 

melimpah, dimana kondisi wilayah dan sumber daya manusia yang banyak 

sehingga terpikir untuk membangun usaha tambak udang vanamei yang saat 

ini memiliki minat yang cukup besar. Walaupun biaya yang diperlukan diawal 

pembangunannya sangat besar tapi saya yakin bahwa usaha ini akan 

memberikan dampak besar untuk masyarakat dan untuk perusahaan juga.  

3.7.1.3 Kapan Usaha Budidaya Udang  pertama didirikan ?  

Dibagun awal 2018 dan selesai di akhir 2018 dan mulai melakukan operasi 

kecil kecilan melihat peluang dan belajar dalam membudidayakan udang 

secara langsung dengan memperkerjakan masyarakat lokal dan mengambil 

bibit dan pakan di Sulawesi selatan.  

3.7.1.4 Apa pernah melakukan rapat untuk mengevaluasi hasil kinerja yang ditelah 

dilakukan oleh para pekerja?  

= Tentunya saya melakukan rapat sebanyak 1 kali dalam satu bulan atau 

kadang 2 kali untuk melihat progress apa yang telah terjadi dan melihat apa ada 

kekurangan yang patal dalam memberikan makan udang ataupun kinerja 

karyawan yang terjadi saat proses budidaya udang vanamei. 

3.7.1.5 Apakah strategi pemasaran yang di gunakan saat ini memperngaruhi 

penjualan?  

= ya, sangat berpengaruh dengan omzet yang besar juga sangat membantu 

dalam meningkatkan penjualan, karena semakin tingginya omset maka akan 

menjadi nilai lebih bagi perusahaan dan rating juga akan meningkat, tetapi jika 

omset rendah maka sebaliknya rating perusahaan akan menurun, salah satu 
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contonya itu bisa kita lihat terlalu banyaknya kegiatan usaha seperti alfamart 

yang mendominasi di daerah kita mengapa ini  bisa terjadi karena omset yang 

di tanamkan banyak sehingga meningkatkan nilai usaha itu sendiri. Makanya 

saya sering belajar dari pengalaman yang saya telah lalu dalam dunia bisnis 

jangan takut melangkah dan terjun dalam dunia bisnis karena dunia bisnis 

memberikan dampak besar terhadap masyarakat itu sendiri.  

3.7.1.6 Hal apa yang Bapak lakukan untuk membuat Usaha Budidaya Udang vaname 

ini ada sampai sekarang meskipun saat ini Usaha Budidaya Udang  di laliko 

masih minim? 

= tentunya saya terus melakukan inovasi untuk bagaimana usaha budidaya 

udang vanamei yang saya jalankan bisa terus berjalan dan bisa membangkitkan 

ekonomi masyarakat sekitar, dan membentuk budaya pencarian baru bukan 

hanya berkebun, melaut menangkap ikan tapi ada kegiatan atau usaha yang lain 

bisa dijalankan di daerah kita sehingga membangkitkan ekonomi masyarakat 

dan daerah.  

3.7.1.7 Apa yang bapak lakukan dan menjadi keinginan dalam meningkatkan 

produksi udang vanamei sehingga bisa ekpor ? 

= Tentunya untuk kegiatan ekspor bisa dilakukan dengan kapasitas produksi 

yang cukup untuk ekspor tapi hanya bisa dikirim melalui via laut makassar 

sehingga harus dikirim lagi kemakassar untuk melakukan peti kemas ekspor, 

walaupun demikian kami terus mengupayakan bagaimana sehingga Pelabuhan 

yang ada di daerah saya bisa langsung melakukan proses peti kemas dengan 

cara kami melakukan kunjungan bersama dengan delegasi Pemprov Sulawesi 

Barat ke PT. TIMTO INTIM LINE yang ada di Surabaya. Hal ini juga 

merupakan keseriusan pemerintah Sulawesi barat dalam mengembangkan tol 

laut dan bongkar muat barang dalam waktu dekat, yang nantinya bisa 

menjadikan polewali mandar sebagai ikon dan kiblat ekspor-impor barang 

pangan Sulawesi barat.   
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3.7.1.8 Data penjualan udang vanamei dari tahun 2020-2023?  

= terkait data itu penulisan masih dilakukan secara manual, sehingga ada 

beberapa catatan yang tercecer.  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

LAMPIRAN 3 

Kuesioner Penelitian 
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ANALISIS STRATEGI SALURAN PEMASARAN USAHA BUDIDAYA UDANG 

VANAME DI DESA LALIKO KECAMATAN CAMPALAGIAN KABUPATEN 

POLEWALI MANDAR 

Dalam rangka memenuhi tugas akhir skripsi di Jurusan Manajemen Fakultas 

Ekonomi dan Bisnis Universitas Hasanuddin, bersama ini dengan hormat kami 

memohon kesediaan Bapak/Ibu/Saudara/Saudari untuk menjadi responden 

penelitian kami. Kuesioner ini merupakan instrumen penelitian yang dilakukan oleh 

:  

Peneliti    : Muhammad Alwi Abdilla  

NIM     : A21191131  

Jurusan  : Manajemen  

Fakultas    : Ekonomi dan Bisnis  

Perguruan Tinggi   : Universitas Hasanuddin 

 Kami mohon bantuannya untuk mengisi kuisioner ini sesuai dengan yang 

Bapak/Ibu/Saudara/Saudari rasakan saat ini apa adanya. Saya sangat 

menghargai kejujuran Anda dalam mengisi kuesioner ini dan akan menjamin 

kerahasiaannya.  

 Semoga hasil penelitian ini dapat dijadikan masukan bagi perusahaan 

dalam perencanaan dan pengelolaan usaha yang berkaitan dengan budidaya 

udang vanamei. Atas kerjasama dan bantuan Anda, saya ucapkan terima kasih. 

Jika ada pertanyaan lebih lanjut, anda dapat menghubungi CP. 081243848212. 

 

Petunjuk Pengisian : 
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1. Mohon berikan jawaban dari masing-masing pilihan yang tersedia dengan 

memberikan tanda cek (√) pada jawaban yang Bapak/Ibu/Sodara pilih.  

2. Pilihan hendaknya seobjektif mungkin, kuisioner ini dapat digunakan secara 

optimal apabila seluruh pertanyaan terjawab, untuk itu harap diteliti kembali 

apakah semua pertanyaan telah terjawab.  

IDENTITAS RESPONDEN  

 Nama    :……………………………….  

 Jenis Kelamin   :……………………………….  

 Usia    :……………………………….  

 Pendidikan terakhir  :………………………………. 

Acuan Pengisian Kuisioner kekuatan ini adalah sebagai berikut: 

Sangat setuju   = point 4 

Setuju     = point 3  

Kurang setuju   = point 2 

Tidak setuju     = point 1  

 

No Indikator 
KEKUATAN 

Penilaian 

 TS KS S SS 

1 Lahan besar meningkatkan peluang bagi 
perusahaan   

    

2 Kualitas udang yang dihasilkan      

3 Sarana dan prasarana yang mendukung dalam 
memanen udang 

    

4 Benur yang Berkualitas untuk dibudidayakan      

5 Hubungan kerja sama baik kantar pelaku usaha dan 
pemasok. 

    

 

 

Acuan Pengisian Kuisioer kelemahan ini adalah sebagai berikut : 

Sangat setuju   = point 4 

Setuju     = point 3  

Kurang setuju   = point 2 



79 
 

 
 

Tidak setuju     = point 1  

 

No Indikator 
KELEMAHAN  

Penilaian 

TS KS S SS 

1 Terjadinya kekurangan pasokan udang vanamei     

2 Penjualan udang vanamei pernah mengalami 
penurunan tinggi 

    

3 Tenaga kerja yang yang kurang professional     

4 Proses penanganan packing (kemasan) yang minim     

5 Sarana penampungan udang Vanamei      

 

Acuan Pengisian Kuisioer peluang ini adalah sebagai berikut : 

Sangat setuju   = point 4 

Setuju     = point 3  

Kurang setuju   = point 2 

Tidak setuju     = point 1  

 

No Indikator 
PELUANG 

Penilaian 

TS KS S SS 

1 Permintaan udang vanamei tinggi di pasar      

2 Harga yang sangat stabil dan kompetitif     

3 Udang vanamei merupakan komoditi ekspor      

4 Dukungan dari pemerintah dalam kegiatan usaha 
tambak udang 

    

5 Adanya investor yang tertarik untuk ikut dalam 
usaha tersebut  

    

Acuan Pengisian Kuisioer ancaman ini adalah sebagai berikut : 

Sangat setuju   = point 4 

Setuju     = point 3  

Kurang setuju   = point 2 

Tidak setuju     = point 1  

 

No Indikator 
ANCAMAN 

Penilaian 

TS KS S SS 

1 Meningkatnya pesaing dari pelaku usaha lain      

2 Munculnya media sosial sebagai platform dalam 
peningkatan penjualan 

    

3 Penyakit udang yang sulit di prediksi     

4 Menurunya daya dukung lingkungan      

5 Kenaikan harga pakan      

Data Analisis untuk SWOT IFAS  

 

 

 
Sangat 
setuju 

 
setuju 

 Tidak 
setuju 

 

 

 

 

 
Bobot 
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Data Analisis untuk SWOT EFAS  

 

 

 

LAMPIRAN 4 (Dokumentasi)  

NO Kurang 

setuju 

Jumlah 

respond

en 

Bobot Rating x 
Ratin

g 

4 3 2 1 

Kekuatan 0,62  2,38 

1 2    2 0,13 4 0,52 

2 2    2 0,13 4 0,52 

3 2    2 0,13 4 0,52 

4 2    2 0,13 4 0,52 

5  2   2 0,10 3 0,3 

Kelemahan 0,38  0,96 

1  2   2 0,10 3 0,3 

2   2  2 0,06 2 0,12 

3  2   2 0,10 3 0,3 

4   2  2 0,06 2 0,12 

5   2  2 0,06 2 0,12 

 

 
NO 

 
Sangat 
setuju 

 
setuju 

 
Kurang 

setuju 

Tidak 
setuju 

Jumlah 

respond

en 

 

 
Bobot 

 

 
Rating 

 
Bobot 

x 
Ratin

g 4 3 2 1 

Peluang  0,55  1,98 

1 2    2 0,13 4 0,52 

2  2   2 0,10 3 0,3 

3 2    2 0,13 4 0,52 

4   2  2 0,06 2 0,12 

5 2    2 0,13 4 0,52 

Ancaman  0,45  1,36 

1  2   2 0,10 3 0,3 

2 2    2 0,13 4 0,52 

3   2  2 0,06 2 0,12 

4  2   2 0,10 3 0,3 

5   2  2 0,06 2 0,12 
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A. Dokumentasi penelitian pada Usaha Budidaya Udang Vanamei Milik H. Samsul 

mahmud  

 

a. 

 

 

 

 

 

 

 

b. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Proses wawancara dengan pemilik usaha udang Vanamei dan Usaha kakao hasil bumi 

PT. Bumi Surya Selaras   
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c. 

 

 

 

 

 

 

 

 

d. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar C merupakan Pintu masuk sekaligus pintu keluar  dan pada gambar D 

penyimpanan sparepart kincir dan elektronik  
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e. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar E merupakan tempat penyimpanan pakan, penimbangan makanan udang dan 

jadwal jam makan udang vanamei  
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f.  

 

 

 

 

 

 

 

g. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar f merupakan petakan udang dan proses wawancara yang mengetahui proses di 

tempat tambak udang Wawancara dengan pengelola udang vanamei dan gambar G 

merupakan tempat tinggal pekerja  
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H. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

      Gambar H merupakan Dokumentasi Tempat penampungan udang atau biasa di sebut 

dengan petakan/petak untuk budidaya udang vanamei.  
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i. 

 

 

 

 

 

 

 

 

j. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar I merupakan Dokumentasi wc umum  tambak dengan gambar J merupakan 

lokasi  penempatan genset besar dan kelistrikan tambak udang vanamei 
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k.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gambar K merupakan Dokumentasi tempat pembuangan limbah kotor dari petakan saat 

melakukan pengurasan air ataupun setelah panen.  

 

 

 

 

 

 


